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Введение

В мире предпринимательства успех во многом зависит от правильного выбора своей роли и понимания своих сильных сторон. Профориентация для предпринимателя — это не просто поиск подходящей профессии, а глубокое осознание своего призвания, компетенций и уникальности. 
В Федеральной рабочей программе  по учебному предмету «Труд (технология)» на уровне основного общего образования у обучающегося формируются  личностные результаты в части  трудового воспитания  - готовность к активному участию в решении возникающих практических трудовых дел, задач технологической и социальной направленности, способность инициировать, планировать и самостоятельно выполнять такого рода деятельность;
В Федеральной рабочей программе  по учебному предмету «Труд(технология)» на уровне основного общего образования в рамках изучения блока «Производство и технологии» в 9 классах включены темы «Модель реализации бизнес-идеи. Этапы разработки бизнес-проекта: анализ выбранного направления экономической деятельности, создание логотипа фирмы, разработка бизнес-плана».
К концу обучения в 9 классе учащиеся должны:
характеризовать культуру предпринимательства, виды предпринимательской деятельности;
создавать модели экономической деятельности;
разрабатывать бизнес-проект;
оценивать эффективность предпринимательской деятельности;
планировать свое профессиональное	 образование и профессиональную карьеру.
В работе «Модель реализации бизнес-идеи. Этапы разработки бизнес-проекта (Методическая разработка к урокам, 9 класс)»  даны фрагменты уроков по предмету «труд (технологи)» в 9 классах.
Никто в мире не начинал своего дела, уже изначально имея все необходимые навыки и знания. Самым лучшим учителем является практическая работа.
Фрагменты занятий, приведенные в данной работе, могут быть использованы учителями технологии в работе с девятиклассниками, и как виды внеурочной деятельности в рамках профориентации.


Раздел 1. Фрагмент урока «Выбор бизнес-идеи»

Основная цель на этих занятиях - привить учащимся основы экономической грамотности, помочь ученику оценить свой потенциал с точки зрения образовательной перспективы.
На уроках идет усвоение  учащимися основных положений теории и практики предпринимательской деятельности и способах осуществления социальных технологий; развитие представлений о видах и формах предпринимательства, способах планирования и расчета предпринимательских сделок, технологических операций;  формирование навыков предпринимательской деятельности в ее простейших формах; представление возможности осознанного выбора профессии и сферы деятельности; формирование и развитие основ технологической культуры, культуры общения, экономического мышления.
После усвоения основных понятий проводим практическое занятие по составлению схемы бизнес - проекта «Моя фирма».
Выбор бизнес-идеи лучше всего проводить методом мозгового штурма: 
Сначала необходимо, не оценивая ценность идей, просто записать все варианты видов бизнеса, которые приходят в голову, пусть самые неожиданные и неосуществимые, и только после составления большого списка приступить к выбору. 
Составление списка и разбор предполагаемых идей   лучше вести вместе участниками группы. 
Необходимо стимулировать наиболее оригинальные предложения, пусть сначала даже непонятно как на такой деятельности можно зарабатывать.
 Особенно важно записать все то, чем любит заниматься или в чем имеет опыт деятельности. 
Учащиеся  выбирают идеи в различных сферах:
· Торговля (выбирают  розничную и оптовую торговлю товарами как в традиционных магазинах, так и в интернет-продажах).
· Маркетинг и реклама (разрабатывают стратегии продвижения товаров и услуг, работают с брендами и их имиджем.)
·  Образование (хотят передавать знания и помогать развиваться другим)
·  Финансы (деятельность в сфере бухгалтерии, аудита, финансовых консультаций и управления активами. Могут открывать консалтинговые фирмы или финансовые компании). 
· Здравоохранение (входят клиники, медицинские центры, аптеки и компании, предлагающие медицинские услуги. Совмещают бизнес с помощью людям). 
· Туризм (занимаются организацией туров, бронированием билетов и экскурсионных услуг. Это направление позволяет работать с путешественниками и создавать уникальные предложения). 
· Строительство (занимаются ремонтом, дизайном интерьера и строительством жилых и коммерческих объектов. 
· Транспорт и логистика (могут заниматься транспортировкой грузов, созданием логистических компаний и инновационных сервисов для упрощения доставки товаров).
Рекомендации учителя при обсуждении выбора бизнес идеи:
«По возможности не копируйте чужой бизнес, лучшим вариантом является создание собственной ниши на рынке, иначе можно оказаться  одним из многочисленных бизнесменов на рынке с высочайшей конкуренцией. Созданный же  самими рынок хотя бы первое время будет достаточно свободным. Лучше выбирать вид бизнеса, который недавно зародился, потребители о нем узнали и в данный момент можно прогнозировать большой рост рынка. На растущем рынке всем места хватает и конкуренция не высока. 
Важно выбрать подходящий именно Вам бизнес. Предпринимательство имеет свойство затягивать человека, вытесняя развлечения и личную жизнь, поэтому постарайтесь найти такую деятельность, которой Вам будет интересно заниматься.
Все Ваши сильные стороны должны применяться в выбранном Вами бизнесе, а слабые стороны не влиять на результат. Если у Вас хороший художественный вкус, и Вы замечательно рисуете, то Вам не стоит заниматься строительством, т.к. для него очень важным являются организаторские способности, лучше открыть дизайн-салон. Если Вы не коммуникабельны, то Вам не стоит заниматься торговлей, но производству пиломатериала некоммуникабельность мешать не будет.
[bookmark: _Hlt10527560]Выбор бизнеса по Вашим сильным сторонам имеет и чисто экономическую сторону, если в бизнесе будут активно использоваться Ваши сильные стороны, то это станет важным преимуществом перед конкурентами, которые этими качествами обладают в меньшей мере.
Потенциально успешной может считаться бизнес-идея, которая основана на объективных возможностях экономической ситуации, состояния отдельного рынка и т.п. Особенности состояния рынка делают более прибыльным и растущим отдельные виды бизнеса, например, большой спрос на новые квартиры и высокие темпы строительства нового жилья объективно расширяют рынок бытовой техники (холодильников, стиральных машин и пр.) и мебели, т.к. переезд в новую квартиру обычно сопровождается покупкой новой мебели и бытовой техники. В то же время сокращение рождаемости уменьшает спрос на образовательные услуги для детей и увеличивает конкуренцию на этом рынке».
Выбор бизнес-идеи лучше проводить по шагам в соответствии со следующей таблицей (приведен пример заполнения):
	Бизнес-идея
	Почему эта деятельность мне подходит или не подходит?
(Личные качества)
	Почему этот бизнес будет успешным или неуспешным?
(Внешняя среда)

	
	Подходит
	Не подходит
	Успешным
	Неуспешным

	Торговля косметическими средствами
	· я хорошо разбираюсь в средствах косметологии и макияжа
· у меня есть достаточное количество денег для создания оборотных средств
	· я страдаю аллергией и не могу многие косметические средства апробировать на себе
	· в районе нет специализированных салонов по уходовой и декоративной косметики с широким  ассортиментом 
	· в районе мало людей с высокими доходами 

	Автотюнинг 
	· я хорошо разбираюсь в вопросах тюнинга
 
	· у меня нет достаточного количества денег для создания оборотных средств
	· в районе нет специализированных тюнинг-ателье для автомобилей
	· тюнинг-ателье сложно оснастить современной технической базой;



Рекомендации учителя: «Не стоит считать, что Вам удастся сделать что-либо лучше конкурентов без особых предпосылок. Вы не сможете сделать цены ниже, если Вы не владеете какой-нибудь уникальной технологией, снижающей затраты. 
Большинство бизнес-идей можно немного модифицировать, чтобы значительно улучшить их перспективность. Например, продажа канцтоваров может показаться не особенно успешным бизнесом, однако, если удастся разместить торговую точку в Вузе или в здании с большим количеством офисов, то оценка перспектив существенно улучшится.
Проведите небольшое исследование выбранного рынка для оценки объемов продаж, предпочтений покупателей. Провести его можно в виде анкетирования, свободных бесед или наблюдения за потенциальными клиентами и конкурентами.»
Что же  хотят получить от бизнеса? Возможные ответы учащихся с аргументацией:
- доход (это одна из главных целей предпринимательской деятельности);
- работу (обеспечить свою самозанятость);
- возможность самостоятельно принимать решения;
- возможность эффективно использовать свою квалификацию;
- удовлетворение от работы:
- шанс реализовать себя как личность;
- независимость в жизненных вопросах;
- возможность владеть собственностью, которую можно передать своим близким.


Раздел 2. Практическая работа  «От идеи да бизнес-предложения»

После определения бизнес - идеи проводится схематическое рассмотрение организационных основ бизнеса. Предлагается схема и краткое ее заполнение.
[image: ]
При заполнении схемы даются конкретные рекомендации.
Кто мой потребитель? Надо провести подробную характеристику клиентов фирмы, которая включает его демографические данные, интересы, мотивацию, поведение и потребности. 
Какие потребности удовлетворяются? Цель открытия фирмы? Если вы поймете, что на самом деле нужно людям, у вас будет реальный шанс создать прибыльный бизнес. Не надо ждать революционного открытия в науке или технике, надо просто подмечать, чего не хватает людям - и идеи придут
Наш товар  (услуга). Характеристика его уникальности   
Необходимо выявить уникальные достоинства товара его оригинальные характеристики. Это повлияет на его привлекательность для потребителей и приведет к установлению конкурентного преимущества на рынке.
Оборудование. Прописывают всё оборудование необходимое для создания своего бизнеса.
Сырье.  Чем будут пользоваться  для дальнейшей обработки (это товарные запасы, продукты, запчасти и др.).
Кадры. Каких специалистов необходимо привлечь для организации деятельности фирмы (это менеджеры, узкие специалисты, консультанты, младший обслуживающий персонал).
Анализ рынка. Провести краткий анализ и определить для фирмы ранок – «нулевой», «растущий» или «зрелый».
Конкуренты. По возможности выявить конкурентов.
Риски. Прописывают  возможные риски для недополучения прибыли (отсутствие клиентуры, отсутствие сбыта, финансовые просчеты, ошибки в подборе кадров, появление конкурентной   продукции, поломка оборудования (неисправности), травмирование посетителей и др..)
Сбытовая сеть.  Обдумывают как будут сбывать товар (через одну фирму, сеть фирм, личная распродажа, интернет –торговля и др.).
Режим работы. Прописывают режим в год, неделю и день( у каждой фирмы свои особенности и в режиме работы).
Перспектива.  Нужно продумать, а что будет с фирмой через 5 лет (расширение, создание филиалов, изменения профиля, соединение и др.).




Заключение
Конечно, всё многообразие проблем, связанных с созданием и последующим функционированием бизнеса трудно рассмотреть на одном занятии. Но после успешного выполнения заданий  учащиеся :
· свободно будут оперировать основными понятиями предпринимательства и деловыми терминами;
· успешно будут применять целостную систему содействия успеха бизнеса;
· научатся осуществлять перспективное и текущее планирование, составлять бизнес - проекты.
Выводы: 
Предпринимательская деятельность - это особый вид деятельности, направленный на извлечении прибыли, которая основана на самостоятельной инициативе, ответственности и инновационной предпринимательской идее, осуществляемой на свой страх и риск.
Предпринимательская идея представляет собой результат мыслительной деятельности, принимающий материализованную форму в процессе экономической активности предпринимателя посредством совмещения возможностей предпринимателя с потребностями рынка.
Предпринимательский доход - это доход от управления, получаемый предпринимателем благодаря его природным качествам или особому умению анализировать и комбинировать факторы производства в реализации новых идей, приносящих коммерческий успех.
Экономическая сущность предпринимательской деятельности заключается в поиске и реализации новых комбинаций факторов производства (обновление продукции, технологии, организационных подходов) с целью удовлетворения потенциального спроса. Субъектом новаторской творческой экономической деятельности может быть как индивидуальный предприниматель, так и группа людей, действующих в рамках предприятия и выступающих с инициативой по выпуску нового товара, реализации новых решений, технических организационных нововведений.
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